
Market Access-Scorecard 002 - Detailangaben zum Portfolio

Portfolio
Details Expertise Weiterführende Angaben

Ja Nein

Strategieberatung x Mergers & Acquisitions: - Verkäufe & Käufe auf Firmenebene - Verkäufe & 
Käufe auf Produktebene - Verkäufe & Käufe von Zulassungen und Dossiers 
Strategieberatung Patent, Generics, OTC & Mature-Products: - Portfoliobe-
ratung und -management - Beratung & Durchführung beim Aufbau von 
neuen Geschäftsfeldern - Unternehmensneugründungen - Marketing & 
Vertrieb - Patentabläufe - Erstattungsfähigkeit/ Verordnungsfähigkeit - 
Kosten-Nutzen-Bewertung

Pricing x Beratung im Bereich Lifecycle Management - Late-Lifecycle Management - 
Early Entries - Launchberatung und -management - Erstattungsfähigkeit/ 
Verordnungsfähigkeit

Market Access x Stakeholder/Key Account Management (Krankenkassen, Kassenärztliche 
Vereinigungen, Verbände) - Direktverträge mit Kostenträgern: - Entwick-
lung, Betreuung von Rabattvertragskonzepten, Mehrwert-verträge, Integ-
rierte Versorgung - Ausschreibungen (Bewertung, Handlungsableitungen, 
Bieterfragen, Vergaberecht, Kostenkalkulation) - Coaching / Training zu 
gesundheitspolitischen Themen - Pharma-/Gesundheitsökonomie

Health Economics/Policy-Beratung x Politische Kommunikation Lobbying - Kontaktmanagement auf nationaler 
und europäischer Ebene - Erstellung politischer Botschaften, Stellung-
nahmen, Argumentationsleitfäden, Thesenpapieren - Kundenspezifisches 
Informationsmanagement zu gesundheitspolitisch relevanten Themen

Vertragsmanagement x - Direktverträge mit Kostenträgern: - Entwicklung, Betreuung von Rabatt-
vertragskonzepten, Mehrwert-verträge, Integrierte Versorgung - Ausschrei-
bungen (Bewertung, Handlungsableitungen, Bieterfragen, Vergaberecht, 
Kostenkalkulation)

    - § 69 Rabattverträge x Entwicklung von individuellen Vertragskonzepten, Vertragspartnersuche, 
Vertragsverhandlungen, Abschluss

    -  § 73c SGB V (besondere ambulante ärztli-
che Versorgung)

x siehe oben

    -  § 116b SGB V Ambulante spezialfachärzt-
liche Versorgung

x siehe oben

    -  § 130c SGB V Verträge von Krankenkassen 
mit pharmaz. Unternehmen

x siehe oben

   - Cost-Sharing-Verträge x siehe oben

    - Risk-Sharing-Verträge x siehe oben

    - Mengenrabatt-Verträge x siehe oben

    -  § 140a-b Verträge zu integrierten  
Versorgungsformen

x siehe oben

Capitation-Modelle x

Versorgungsmanagement x Entwicklung von individuellen Vertragskonzepten, Vertragspartnersuche, 
Vertragsverhandlungen, Abschluss.

Stakeholder-Kommunikation x siehe obn

Außendienststeuerung x

klinische Studien x

Versorgungsstudien/Outcome Research x

Versorgungsforschung x

(Kosten)-Effektivitätsstudien x



Instrumente und Produkte
Details Expertise Weiterführende Angaben

Ja Nein

Festbetragsrechner x

Ausschreibungsrechner x

Festbetragsanalyse x

Prognosetools x

Product-Live-Simulationen x Hohe Expertise im Bereich „Life-Cycle-Management“

Ausschreibungssimulation x Hohe Expertise im Bereich „Life-Cycle-Management“

Leitliniensynopsen x

Eigene Daten x Wettbewerbsanalyse Ausschreibungen

Advisory Boards x Im Rahmen des Stakeholder Managements sowie im politischen Lobbying

Roadmap (für Market Access Strategien) x

Budget-Impact-Analyse x

Integrales Productrating (zb.AMR,IQWiG,G-BA) x

Portfolio
Details Expertise Weiterführende Angaben

Ja Nein

Cost Benefit-Studien x

Quality of live-Studien x

AMNOG-Dossiers x

Global-Value-Dossiers x

EbM-Dossiers x

Preis- und  Erstattungs-Studien x


